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NYHETSBREV  januari 2010. 
2010 kan bli ett bra år för företagsöverlåtelser. 
2009 ligger nu bakom oss. Det blev vårt magraste år hittills, men referenslistan kunde ändå utökas med några objekt. Och det var också en utökning till nya spännande branscher, som vård och nätverk, förutom mer traditionella inom industri och handel. Men avsluten var få och av mindre storlek vilket drog ned det ekonomiska utfallet.    
GV Konsult upplevde ett första kvartal där inga nya affärer togs. Men från och med april började det bli fler förfrågningar som resulterade i några mindre uppdrag. Och det har fortsatt under hösten, vilket gör att det även vid detta årsskifte finns några pågående projekt, som förhoppningsvis slutförs under 2010. 

Varför tror jag då på ett bra 2010? Jo, dels ser vi att ett antal större industriföretag, med starka ägare, som har förvärv som en del av sin strategi tar tillfället förvärva företag för att expandera marknadsmässigt. 

Dels finns fortsatt önskemålet och inriktningen från många familjeföretagare att sälja på grund av åldern. För många är botten nådd och man ser förbättringar. Kreditmöjligheter finns för den som kan presentera en trovärdig förvärvsplan för sin bank. Det finns en mer etablerad prisnivå även om den ligger lägre än under de sista ”glada dagarna” 2008. Köpare och säljare borde kunna enas på denna nivå.

Men, jag tror också att ett annat skäl är att marknaden på en del håll krympt. Det är då rationellt att två eller flera branschföretag gå samman för att fortsatt effektivt kunna täcka behovet genom att möta den reducerade efterfrågan med inte bara produktrationaliseringar utan även med strukturella grepp som effektiviserar omkostnaderna. Vi deltog i en sådan transaktion under 2009.
Glädjande nog har vi också under året sett exempel på att även familjeägda bolag uppträder som köpare. Jag har länge trott att dessa bolag har goda förutsättningar som köpare genom den jordnära inställningen till affären och bedömningen av bolag. Det verkar som detta är rätt, i alla fall för en del.
 Av dessa skäl tror jag att 2010 kan bli ett bra år för företagsöverlåtelser.
Jag tar tillfället i akt att tacka alla kunder för det förtroende Ni visat genom att lägga uppdrag det gångna året! 

Men, jag hälsar också nya kunder välkomna. Med den bild jag skissat ovan hoppas jag att Du som äger Ditt företag och börjat tänka på att det är dags sälja hör av Dig. Jag lovar inga snabba resultat, men en förutsättningslös diskussion om vad Du vill ha för köpare och vad Du vill nå ekonomiskt är starten för en process, som har goda förutsättningar att så småningom resultera i den försäljning Du vill. Och, Du som vill köpa företag av denna typ är minst lika välkommen om Du vill ha hjälp med sök- och förvärvsprocessen.
Jönköping i januari 2010 
Gunnar Vidén  
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